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Velkommen til
Ejendomsmeaeglerfirmaet
HENSRIK

Vi er en sikker samarbejdspartner indenfor salg og vurdering af fast ejendom
i Roskilde og omegn. Bade nar du mgder os hjemme hos dig, pa kontoret og
pa vores hjemmeside vil du opleve radgivning baseret pa vores store erfaring
som omdrejningspunkt. Dette geelder selvfglgelig, bédde nar du taler med en
ejendomsmaeegler eller med personer fra vores administrative team. Flere af
vores kunder har kgbt eller solgt gennem os far eller er blevet henvist af andre.
Det er din bedste sikkerhed for en god og tryg bolighandel. Du vil helt fra start
blive sat grundigt ind i, hvad vi tager os af i de forskellige faser og situationer,
og hvilke ting vi har brug for din hjeelp til. Du vil altid blive radgivet ud fra din
situation og ogsa til ikke at seelge, hvis timingen ikke er den rigtige for dig.

Her hos os skal du ikke kgbe en fast pakke af ydelser eller skifte bank, forsik-
ringsselskab mv. Det betyder for dig, at du helt selv bestemmer, hvilke radgi-
vere du ellers ggr brug af. Sammen vurderer vi, hvad der skal til for at saelge
din bolig.

Flere fgr dig har sagt “god for 0s”, og vores kundetilfredshed er hg;.
Det er din stg@rste sikkerhed for et vellykket boligsalg.

Hos os far du:

* Gratis og uforpligtende salgsvurdering af din bolig

* Faglig, grundig og personlig radgivning — fgr, under og efter salget
+ Samme ejendomsmaegler gennem hele sagsforlgbet

« Vi lytter, men siger ogsa vores zerlige mening

* Et realistisk billede af boligmarkedet og din boligs vaerdi

* Individuelt aftalt annoncering, som passer til dit boligsalg

* Erfarne, dedikerede og uddannede ejendomsmaeglere

* Indgaende kendskab til lokalomradet og et stort netvaerk

« Sikkerhed for kvalitet

Vi er medlem af Dansk Ejendomsmaeglerforening og fglger bade deres
skrevne og uskrevne regler.
Medlem af Danske Selvstaendige Ejendomsmaeglere.
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Med Roskilde og Lejre i centrum

Siden efterdret 2009 har vi hjulpet boligejere med at saelge deres bolig i og
omkring Roskilde. Vores TIL SALG og SOLGT skilte er derfor i arenes Igb
blevet sat i haekke og indkegrsler i:

Ostby i
Skibby . e JYLLINGE
i

ROSKILDE FJORD

Himmelev
Gevninge

ROSKILDE
Svogerslev

i
Vindinge

Kirke Saby

Tollgse

HVALS@

" Vi har igennem arene oparbejdet

et godt kendskab til det lokale marked,
prisniveau, og ikke mindst hvordan

vi tiltraekker de rigtige kgbere til netop
dit omrade. Hos HENSRIK hjalper vi med
salg af alle typer boliger - villaer,
raekkehuse, lejligheder, fritidshuse

og byggegrunde.”

Rasmus Svendsen
Indehaver, Ejendomsmaegler MDE
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E;.) Forste kontakt

Du ringer eller sender os en mail, hvis du gerne vil have en
uforpligtende og gratis salgsvurdering af din bolig.

o . Forste besgg

Vi besgger dig, far boligens historie og bliver vist rundt,
sa vi far et grundigt indtryk af din bolig.

n%m Andet besgg

Vi mgdes igen, denne gang typisk hos os.
Her far du vores vurdering af din bolig

o (@) Strategi for dit boligsalg

Sammen gennemgar vi mulighederne for at optimere salget
og aftaler en strategi for netop din bolig.

Aftale om forlgbet ([

Vil du szelge med det samme, saette i stand forst eller?
Alt efter hvad du gnsker, laver vi en aftale om det videre forlgb.

g ‘ Rapporter og fotos

Relevante rapporter bestilles, og der kommer en
fotograf forbi. Fotografen tager billeder og maler din bolig
op til plantegningen.

A
fg% Fokus pa kebere [

°® ﬁl Din bolig er TIL SALG

Til salg skilt opsaettes. Din bolig praesenteres i annoncer
i henhold til vores aftale.

Vi gennemgar kgberkartotek og opsgger mulige interesserede.

N o
1. Abent hus

Vi holder abent hus efter aftale med dig. Vi holder dig orienteret
om de besggende, deres situation og den feedback, vi far.

(] ﬁﬁﬂﬂﬂ Salgsperioden

Vi holder dig Igbende orienteret om hvad der sker og du far
tilbagemeldinger efter alle fremvisninger.

A

Q) Der er en kgber

Vi orienterer dig om kgberens interesse og aftaler med dig,
hvad der nu skal ske, sé du altid er med i processen og har
fgling med situationen.

o @ Efter salget

Vi fglger processen til dgrs med de involverede parter. Ngglerne
afleveres til den nye ejer og vi gennemgar refusionsopgeorelse.

+ Tillykke med salget! [ ]

Alle dokumenter er klar, og handlen er endelig afsluttet!
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Sadan fungerer
et klassisk boligsalg

Alle boligsalg er forskellige, dog er der ens parametre, som alle boligsaelgere
kommer igennem.

Vi ved godt, at der kan ga rigtig mange ar, mellem du skal saelge din bolig og
flytte i nyt. Derfor gg@r vi os altid umage med at klaede dig pa i forhold til, hvad
der skal ske, hvor, hvornar og hvorfor - det er din sikkerhed for et godt forlgb
og for at du kan komme videre.

Pa vores hjemmeside kan du fa et overblik over, hvordan et boligsalg forlgber,
nar du saelger din bolig gennem os. Vi har prgvet at konkretisere faserne, sa
de er sa overskuelige som muligt.

[x]

= Tag din mobil og tag et billede af QR koden
- og laes mere om et godt boligsalg hos os...

" Til syvende og sidst handler boligsalg
om tillid. Tillid til os. Tillid til at vi kender
markedet, til det vi siger, og til det vi gor.

Vi tager os tid til at tale med kunderne
og mgde dem der, hvor de er. Vi szlger
ejendomme, ja — men for os er kernen,
at vi hjeelper mennesker videre i livet.”

Brian Hensrik, Stifter, Indehaver,
Ejendomsmaegler og valuar, MDE




Sadan vurderer vi din ejendom

Der er mange faktorer, der spiller ind, nér prisen pa din bolig skal fastsaettes.
Beliggenheden er naturligvis meget afggrende bade for veerdien og interessen.

Bor du pa landet eller i byen? Er der udsigt? Hvordan med offentlig transport,
skole, og er der indkgbsmulighed i naerheden?

Andre faktorer, som vi bruger i en prissaetning, er bl.a., hvor stor er din bolig,
hvad er standen, hvornar er den opf@rt, hvad er der solgt i omradet, og hvordan
er efterspgrgslen af netop jeres type bolig.

Et er sikkert, det er summen af ejendommens egenskaber, som saetter vaerdi-
en pa netop dit hjem. Vi ggr altid et grundigt forarbejde, efter du har bestilt en
salgsvurdering. Derfor er vi altid forberedt, sa godt vi kan, inden vi kommmer pa
besgg i din bolig. Nar vi har veeret pa besg@g, har faet en rundvisning, har forsta-
et jeres situation, tager vi tilbage pa kontoret og praesenterer ejendommen for
maeglerkollegerne for en sidste afstemning af pris.

Oftest mgdes vi igen indenfor et par dage, til en gennemgang og praesentation
af vores salgsoplaeg.

" Vi er bevidste om, at det er dit hjem,

du lzegger i haenderne pa os. Maske endda
dit halve liv, rammer om fgdselsdage,
grillaftener og minder, du aldrig glemmer.

Derfor ggr vi os umage med, at det bliver
en tryg og god oplevelse at komme videre.

Vi kender boligmarkedet lokalt og kan
radgive dig om salget, men det er kun dig,
der ved, hvornar det fgles helt rigtigt i
forhold til at vaelge den ejendomsmaegler,
der skal hjzelpe dig videre! "

Thomas Nielsen
Indehaver, Ejendomsmaegler MDE
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Inden boligen kommer til salg

Uafsluttede projekter springer hurtigt keber i gjnene og risikerer ogsa at
blive et punkt i tilstandsrapporten.

Derfor er det vores rad, at du bliver feerdig med at:
- Male og fuge

- Afslutte og tilslutte

- Renggre og bortskaffe affald

- Feerdigmelde evt. byggesag til kommunen

Ryd op og fjern mgbler

Vurder alle dine mgbler ud fra, om du skal have dem med videre til naeste
bolig - hvis ikke, sa skil dig af med dem. P4 den made skaber du luft til de
andre mgbler, og rummene i din bolig kommer til at virke stgrre.

Skab den gode stemning i din bolig

- Friske blomster virker altid

- Fjern dgde planter ude og inde

- Puder, og teepper skaber hygge
Luft og gulvplads er godt og far rum til at virke stgrre
Stil et par skale frem med ngdder og slik til geesterne

Husk. Det ma gerne ligne et hjem - ikke et boligmagasin.
Du kan altid sperge os til rads.

[=]

= Tag din mobil og tag et billede af QR koden
- og fa flere gode rad om at ggre din bolig klar til salg...
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Nar boligen er til salg

Teenk pd fremvisninger og "abent hus” som at skulle have geester. Dit hjem
ma gerne veere sé indbydende, at de besggende fér lyst til at sld sig ned og
blive haengende.

HUSKELISTE fgr en fremvisning eller abent hus:

Gor rent og luft godt ud

Entréen er forste indtryk, sa lug ud pa knagerne og i maengden af sko
Traek gardiner og persienner fra

Tzend lys, masser af lys — og skift udbrandte el-pzerer

Rene handklaeder pa badevzerelset, evt. nye velduftende saber

Sla toiletbraettet ned og traek badeforhaenget til side

Vaek med gamle karklude og opvaskemiddel

Red sengene og fa orden pa sengebord og kommode

Trim have, indkgrsel og carport: Sla grasset og fjern cykler, trailer,
biler og haveredskaber

/11



Kundetilfredshed

Efter hver bolighandel sender Boligsiden.dk et spgrgeskema ud til saelgerne.
Besvarelserne af disse skemaer samles pa deres side og er offentligt tilgeengelige.

Vores kundetilfredshed kan du derfor finde pa https://www.boligsiden.dk/
ejendomsmaegler

Du finder ogsa alle vores kundeudtalelser pa vores egen hjemmeside
www.hensrik. dk/saelg-bolig/hvad-siger-saelgerne/

SOLGT
HENSRIK

70208218 www.hensrik.dk
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Zrligheden og
lokalkendskabet
bar frugt

” pen primaere grund til, at jeg valgte HENSRIK til
at sta for salget af min lejlighed, var aerligheden.

Min lejlighed var allerede til salg hos en anden maegler,
hvor jeg blev lovet guld og grenne skove, men der skete
ikke rigtigt noget. Da jeg mgdtes med maegleren fra
HENSRIK, ‘klikkede’ vi bare. Maegler havde et steerkt
lokalkendskab, da han havde solgt flere lejligheder i
samme omrade, og han kunne derfor saette en realistisk
pris pa min lejlighed, som satte gang i tingene.

I hele processen var han let tilgaengelig, og han fortalte
Igbende, nar der skete nyt i sagen. Blandt andet blev jeg
gjort opmaerksom pa, hvordan potentielle kgbere sa min
lejlighed til abent hus, hvilket gjorde, at jeg til naeste abent
hus bedre vidste, hvordan lejligheden skulle ggres klar.
Nar jeg engang skal szelge hus igen, gar jeg helt sikkert til
HENSRK, da det var en fantastisk proces.”

Anne-Mette - 3-vaerelses lejlighed, Gartnervang

En dygtig og behagelig
ejendomsmaegler

” Jeg har brugt HENSRIK to gange fgr, og jeg synes de er
eminente, dygtige og meget behagelige, sa det var et nemt
valg at bruge dem igen. Fgrste gang valgte jeg HENSRIK
udelukkende pa grund af deres visuelle fremtoning og deres
annoncer. De er meget tydelige, klare og har nogle flotte

og stilrene annoncer. Og det traekker det bestemt

heller ikke ned, at det er en lokal virksomhed.

Denne gang var jeg alene om boligsalget, og de tog virkelig
hand om mig og gjorde mig tryg. De var gode til at tage sig
af alle tingene i processen, sa jeg ikke skulle sta for saerlig
meget selv, og sa var det selvfglgelig ogsa dejligt,
at huset blev solgt pa 14 dage til en god pris.

Jeg vil helt klart anbefale HENSRK til andre,
som skal have solgt deres bolig, og det gor

jeg faktisk allerede og har gjort siden,
jeg brugte dem fgrste gang.”

Nené - Villa, Kamstrup
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Ring eller skriv til 0s...

Brian Hensrik

Indehaver

Ejendomsmaegler og valuar, MDE
brian@hensrik.dk

2494 7468

Carsten Salomon
Salg og vurdering

carsten@hensrik.dk
5060 2985

Nicole Hummel
Ejendomsmaegler, MDE

nicole@hensrik.dk
5060 2983

Rasmus Svendsen
Indehaver, Ejendomsmaegler, MDE

rasmus@hensrik.dk
2521 3741

Agnethe @stergaard

Ejendomsmaegler, MDE

agnethe@hensrik.dk
2521 5332

Isabell Nielsen Eismark
Administration og marketing

isabell@hensrik.dk
5060 2988

Thomas Nielsen
Indehaver, Ejendomsmaegler, MDE

thomas@hensrik.dk
5060 2981

Anika Engberg Krebs

Ejendomsmaegler, MDE

anika@hensrik.dk
5060 2982

Oskar Rodler

Administration

oskar@hensrik.dk
5060 2988

Casper Vesterdal Mgller
Ejendomsmaegler, MDE

casper@hensrik.dk
5060 2987

Sanne Svendsen
Ejendomsmaegler, MDE

sanne@hensrik.dk
5060 2980

Anne Weinkouff

Marketingansvarlig

annew@hensrik.dk

Kontorets hovednummer

70 208 218 og telefontider:
Du kan m@de os alle sammen pé& kontoret i Roskilde, altsd bortset fra hver tirsdag
formiddag, hvor vii samlet flok er ude at se de nye boliger, der bliver sat til salg hos os.
Det betyder, at hver ejendomsmaegler i butikken med egne gjne har set og kan tale

Mandag + tirsdag  10-17
Onsdag + torsdag  09-17

med om alle boliger. Fredag 09-16
Lgrdag Lukket
Vurderinger og fremvisninger sker efter aftale med den enkelte maegler. Sendag 10-14
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Fa lpbende god viden her!

For at kleede dig godt pa til at seelge bolig, har vi pa vores hjemmeside samlet
en masse god viden til dig som nuveerende eller kommende boligseelger.

pa bade Facebook, Instagram og pa vores LinkedIn profil.

Folg os pa de sociale medier. Du kan med fordel fglge os
Sgg efter HENSRIK.

P& de forskellige kanaler deler vi sma bidder af god viden, rad, artikler,
videoer, billeder fra hverdagen pa kontoret og ude hos andre boligseelgere,
samt nyheder om boligmarkedet lokalt og nationalt.
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HENSRIK blev har eksisteret siden 2009, hvor Brian Hensrik
grundlagde virksomheden. | dag er vi tre indehavere og et
samlet team med stor viden og kompetence indenfor hvert
vores omrade.

HENSRIK er en lokal og uafhaengig ejendomsmaegler i
Roskilde blandt mange store masglerkzeder. Hos os er du
sikker pa et godt lokalkendskab og pa ikke at blive glemt
i mangden.

HENSRIK er et selvstaendigt ejendomsmaeglerfirma, som
ikke er afh'aengid af nogen samarbejdspartnere, og vi
samarbejder kun med dem, som du gnsker skal vaere en del
af din bolighandel.

HENSRIK er medlem af Dansk Ejendomsmaeglerforening,
hvilket giver dig sikkerhed for kvalitet.

HENSRIK

Jernbanegade 12 A - 4000 Roskilde
70 208 218 - www.hensrik.dk
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